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Znana marka
daje mozliwosci
Adam Bilik

wiasciciel
Outlet Polska

- Sie¢ multibrando-
wych salonéw City
Hell tworzymy, wyko-
rzystujac site marki Outlet Polska. Do-
cieramy do zupelie nowej grupy
klientow, ktérych obawy przed zain-
westowaniem we wlasny biznes sa
wieksze niz standardowego klienta
hurtowego.

Partnerstwo z duza i dobrze prospe-
rujaca firma daje wieksze mozliwosci
korzystania z rozpoznawalnej marki i
doradztwa. Mozna liczy¢ na podpo-
wiedzi, sugestieirady, ktore czestora-
tuja przed sytuacja kryzysowa.

Niestety czasami franczyzobiorcy
mys$la, ze sukces przyjdzie sam. Tym-
czasem to ogromne wyzwanie, ciez-
ka praca po kilkanascie godzin
dziennie i nieustanne dazenie do
doskonatosci.

Gratka
dla przedsiebiorcow

Fukasz
Btazejewski

prezes Gold Finance

- Specyficzna sytu-
acja, w jakiej znalazt
sie polskiis$wiatowy rynek finansowy,
zainicjowata kilka nowych trendéw w
sektorze doradztwa finansowego.
Mnogo$¢ instytucji finansowych i ofe-
rowanych produktéw sprawia, ze
dziatalno$¢ doradcza staje sie bar-
dziej potrzebna, a tym samym bar-
dziej kuszaca dla potencjalnych fran-
czyzobiorcow.

Franczyza stata sie w do$¢ krotkim
czasie bardzo popularnym sposo-
bem na wlasny biznes, umozliwiajac
dziatanie pod sprawdzona markq iz
branzowym know-how podanym na
tacy. Chetnych na wlasny biznes na
zasadach franczyzy przybywa chyba
jednak gtéwnie z powodu matej sta-
bilnosci zatrudnienia w sektorze

bankowym. Bez pracy znalazla sie
spora cze$¢ oséb zatrudnionych do
tej pory w bankach lub firmach do-
radczych. Otwarcie wlasnej placéwki
franczyzowej stalo sie wiec doskona-
lymrozwigzaniem. Tendencje te po-
twierdza duzailo$é zgtoszen, zwlasz-
cza od os6b planujacych otwarcie
oddzialu w $redniej wielko$ci mia-
stach.

Lepsza konfrola
W systemie agencyjnym
Arkadiusz
Moscinski
dyrektor Departamentu
Sprzedazy Zabka Polska

- System wypracowa-

ny w sieci sklep6w Zabka nie jest ty-
powa franczyza. Nasz model bizne-
sowy wyr6znia przede wszystkim
brak optaty licencyjnej oraz to, ze po-
krywamy cato$¢ kosztow inwestycji.
Ajenci sklepéw Zabka sg indywidual-

SPECJALNIE DLA ,RZECZPOSPOLITEJ”

nymi przedsiebiorcami, prowadza
wlasng dziatalno$¢ gospodarczaisa-
mi zatrudniaja pracownikéw. Sklepy
funkcjonuja na podstawie agencyjnej
umowy o wspétpracy.

Ajenci maja szanse na prowadze-
nie wlasnego biznesu dla osoéb
nieposiadajacych kapitatu. Dochody
ajenta uzaleznione sa od obrotow i
nakladu pracy. Zaréwno franczyza,
jakisystem agencyjny to rozwiaza-
nia, ktorych potencjal nie zostat
jeszcze wyczerpany. Rynek ewolu-
uje, ale zasady wspotpracy pozostaja
stabilne.

SieC daje swobode

Marcin
Matuszewski

wiasciciel sieci
www.intelektualnie.pl

- Misja mojej firmy
jest dotarcie do jak najwiekszego
grona oso6b i nauczenie ich przy-
najmniej podstawowych technik

szybkiego czytania. System fran-
czyzowy umozliwia to. Sie¢ inte-
lektualnie.pl rozwijam od lipca te-
go roku, ale stworzenie systemu
wymagato ogromnego nakiadu
czasu, pracy i wielu korekt. System
musiat by¢ sprawdzony na rynkach
réznej wielko$ci, jak roéwniez
wérod odbiorcéw o réznej zasob-
no$ci portfela.

Pierwsze pieniadze, ktore zara-
bia franczyzobiorca, pojawiajq sie
po przeprowadzeniu pierwszego
szkolenia, czyli po ok. 2 miesia-
cach od rozpoczecia dzialania,
wtedy takze zwraca sie wklad po-
niesiony na szkolenia wlasne przy
przystepowaniu do systemu. Pie-
niadze za$ sa moim zdaniem zado-
walajace - od 3 do 6 tys. zt mie-
siecznie. Kwoty te sa zalezne od
wlozonej pracy oraz od tego, czy
jest to miasto do 100 tys. miesz-
kancéw, czy np. miasto wojewddz-
kie. Kazdy franczyzobiorca dosta-
je wylaczno$é na okreslony ob-
szar, dzieki czemu ma duza swo-
bode dziatania.
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